PROAKTIV ERHVERVSANSVARLIG S@GES TIL ET AF
DANMARKS STARKESTE KGKKENBRANDS

- illi i !
en spaendende ny stilling hos SVANE KOKKENET i Kgge! The position is:

Closed
, , - , , Application Deadline:
Har du erfaring med opsegende BtB salg indenfor f.eks. boligindretning, byggeri eller Closed
lignende? Har du sans for projektstyring og godt kebmandskab? Kan du lide at
undersoge, hvad der rorer sig i lokalomradet, at g4 forrest og opbygge relationer og Contact person:

uavikle forretningen? Kunne du taenke dig at fa mulighed for at skabe dit eget job — og

maske pé sigt opbygge din egen erhvervsafdeling? Mette Landau

+45 21 90 21 88

Hvis ja, sa har du hos SVANE KOKKENET i Kege nu en spaendende jobmulighed i en
ambitios og visionaer kokkenforretning med staerke vaerdier!

Location:
SVANE K@KKENET har fokus pa at skabe unikke Igsninger og funktionelt design i alle Gammel Lyngvej 25C
prisklasser. Hos SVANE K@KKENET vaegtes kvalitet og godt handvaerk hajt. Det 4600 Kege

geelder i valget af materialer, maden at producere og de medarbejdere, som er
ansat. SVANE KOKKENET er dansk i produktion og design, og der er altid fokus pa at
skabe unikke Igsninger og funktionelt design i alle prisklasser.

Proaktiv og vaerdibaret kultur

Sammen med dine 10 ambitigse kolleger vil du som Erhvervsansvarlig i SVANE
KGKKENET i Kgge fa en hverdag i en flot ny-renoveret butik med store visioner. Som
én af butikkens ngglemedarbejdere vil du blive ansvarlig for salg til erhvervsmarkedet,
hvor du selvstaendigt skal opsage potentielle kunder og udvikle samarbejdet med
disse.

| dag er butikkens primeere aktiviteter rettet mod privatkunder, og erhvervssalget
fordeles mellem de enkelte indretningskonsulenter. Men ansket er pa sigt at vaekste
erhvervsomradet og f& det samlet i et saerskilt forretningsomrade.

Du vil fa lebende sparring fra butikkens to indehavere, som arbejder ambitigst med at
skabe unikke kundeoplevelser med afszet i butikkens enestadende visuelle udtryk og et
steerkt veerdisaet, som lever hver dag gennem de ansatte i butikken. Der laegges veegt
pa proaktivitet, integritet, livsglaede, respekt, handlekraft, malbevidsthed og orden.

Som Erhvervsansvarlig er det din opgave at ga forrest ud mod erhvervskunderne og
viderebringe butikkens veerdier i det ops@gende salg.

Flair for bade mennesker, gkonomi og tekniske Iasninger
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Som Erhvervsansvarlig driver du hele processen med B2B-kunderne, hvor du opsgger
nye og eksisterende kunder, radgiver, selger og leverer.

Kunderne vil veere handveerksmestre, typehusfirmaer, boligselskaber og starre
entreprengrvirksomheder, og du administrerer ordreprocessen og lgser de
udfordringer, der matte opsta undervejs.

Dine ansvarsomrader vil blandt andet veere:

- At afdaekke markedet og udvikle og vedligeholde din egen kundeportefalje - for
evt. pa sigt at fa ansvaret for butikkens fremtidige erhvervsafdeling.

« Lgbende koordinering og kontrol af igangvaerende sager.

- Interne og eksterne mader ifm. projektgennemgang.

- Tilbudsberegning og tegnearbejde.

« Tilbudsgivning og administration af ordrer.

« Kommunikation med kunder og montgrer.

Vi forestiller os, at du besidder fglgende faglige og personlige kompetencer:

« Du har solid salgserfaring — gerne opsggende B2B-salg.

+ Du har selvsikkerhed, ga-pa-mod og et positivt drive.

« Du har erfaring fra bolig- eller kekkenbranchen eller anden relevant erfaring, evt.
fra byggeriet.

+ Du har flair for tekniske lgsninger — evt. med en handveerksmaessig baggrund.

+ Du har - eller gnsker - ledererfaring.

+ Du har erfaring med tilbudsgivning, koordinering og projektstyring.

+ Du har kendskab til Office pakken og her isaer Excel.

« Du har evt. kendskab til tegneprogrammer.

« Du har flair for gkonomi og godt kebmandskab.

+ Du er god til at holde overblik og har gje for detaljerne.

+ Du har flair for mennesker — du kommunikerer godt med alle og handterer
modsatrettede interesser med et positivt sind.

- Du planlaegger og arbejder metodisk og struktureret med tingene.

- Du har en hgj integritet og er ordentlig og palidelig i dit arbejde.

Vi forventer desuden, at du som person er aben, tillidsvaekkende og god til at skabe
relationer. Du motiveres af at skabe resultater og formar at motivere dine omgivelser
saledes, at | sammen nér jeres malsaetninger. Du er lyttende og kan treeffe afgarelser,
hvor det er ngdvendigt.

Vi tilbyder

Vi tilbyder et alsidigt og speendende job med masser af faglige og personlige
udfordringer og stor handlefrined. Et job pa en god arbejdsplads med kompetente og
engagerede kolleger. Lgnnen vil matche dine ansvarsomrader og kompetencer og
omfatter ogsa pension, sundhedsforsikring samt fri telefon og internet. Sa hvis
ovenstaende fanger dig, og du har lyst til at komme med pa en spsendende
udviklingsrejse i en veldrevet og succesfuld forretning, sa er dette helt sikkert noget for
dig!

Tiltreedelse gerne 1. januar 2021.

Interesseret?

Sgag stillingen ved at klikke pa ansggningsknappen, hvor du kan uploade din
ansggning og dit CV.

Hvis du har spgrgsmal til stillingen, er du velkommen til at kontakte Mette Landau fra
Landau Headhunting pa mobil: + 45 2190 2188.

Landau Headhunting varetager rekrutteringsprocessen, og ansggninger vil blive leest
lgbende. Vi forbeholder os muligheden for at indkalde kandidater inden
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ansggningsfristens udligb.

Vi gleeder os til at hgre fra dig!

\

Landau

HEADHUNTING

A\ L/

Lees mere om SVANE KOKKENET pa www.svane.com
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http://www.svane.com/
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