Salgskonsulent til en af Danmarks ferende altanvirksomheder

@nsker du nye udfordringer i et ambitiost miljo? Vil du veere en del af et kompetent
salgsteam, hvor du kan uavikle dig i professionelle omgivelser? Og har du erfaring med
salg og service og nyder, nar du far kunderne til at maerke, at der er styr pa tingene?
Har du oveni kobet teknisk erfaring — gerne inden for byggeri? Sa er du den perfekte
kandidat til jobbet!

Vores kunde, MiNALTAN A/S, er en dansk altanvirksomhed, som pa ganske fa ar har
formaet at erobre store dele af det danske altanmarked med deres steerke faglighed,
sikre kvalitetslasninger og smukke, enkle designs. MiNALTAN fungerer som
totalentreprengr og leverer dermed hele pakken fra myndighedsprojektet til den
feerdige altan. Kunderne er iseer ejer-, lejer- og andelsforeninger i Kebenhavn og pa
Frederiksberg. MINALTAN er en sund og velfungerende virksomhed, hvor alle 40
medarbejdere (24 montgrer og 16 pa kontoret) arbejder engageret og kvalitetsbevidst
med deres opgaver — herunder salgsteamet pa 3 personer. En rigtig god arbejdsplads
med en god omgangstone, et steerkt faellesskab og hgit til loftet.

Trives du med at radgive og yde god service?

Vi sgger nu en Salgskonsulent med base pa kontoret centralt pa Frederiksberg. Der
arbejdes proaktivt med salget samtidig med, at virksomheden ogsa far masser af
henvendelser, som det dygtige salgsteam tager sig af. Dit ansvar vil blive at handtere
salgsprocessen pa boligforeninger fra 8-10 lejligheder og opefter.

Denne spaendende stilling som Salgskonsulent vil i hgj grad handle om at sikre, at
kunden/bygherren oplever god radgivning og service hele vejen frem til gennemfarsel
af projektet og effektivt bliver hjulpet til at finde netop den altanlgsning, som passer til
de seerlige gnsker, drgmme og behov, som man har i den pagaeldende boligforening.
Som salgskonsulent vil dine primaere funktionsomrader saledes veere:

+ Proaktivt salg til boligforeninger og potentielt ogsa nye markedssegmenter

« Ansvar for at tage imod MiINALTAN’s indkomne henvendelser — primeert via

telefon, men ogsa kunder der kommer ind fra gaden til viksomhedens

The position is:
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showroom, hvor dit kontor ogsa vil veere placeret

- Servicere og radgive kunderne ifm. valg af materialer, handlister, gulvtyper osv.

+ Udarbejde og Iabende falge op pa tilbud, herunder besigtigelse af ejendomme far
tilbudsgivning

+ Ansvar for den samlede salgsproces pa egne projekter, fra den fgrste kontakt til
projektet ligger klar til gennemfarsel, herunder bes@g ved beboermgder m.m.
samt lgbende opfglgning pa kunden.

Du skal kunne lide en varieret hverdag, hvor den interne kommunikation med f.eks.

projektorganisation og montegrer samt kontakten med beboerne, bygherreradgivere og
boligadministratorer fungerer i kombination med det administrative arbejde.

Er du struktureret med et godt overblik?

Vi forestiller os, at du har en kommerciel og/eller teknisk uddannelsesbaggrund og
erfaring med radgivende salg og service. Pa det personlige plan besidder du fglgende
egenskaber:

- Du er ordentlig og struktureret i dit arbejde og har et godt overblik
 Du er servicemindet og kan lide at tale med kunderne

+ Du har flair for IT

- Du er ansvarlig, initiativrig og selvkgrende

« Du er positiv og udadvendt

Du er god til at kommunikere i bade skrift og tale
+ Du er god til at planlaegge din egen hverdag - og til at bevare overblikket, nar
tingene gar steerkt
« Du kender betydningen af at samarbejde
- Du bidrager til det gode arbejdsmiljg, som er kendetegnende for virksomheden
Vi forventer desuden, at du som person er aben, tillidsvaekkende og god til at skabe
relationer. Du motiveres af at skabe resultater og indgar engageret i faellesskabet

séledes, at | sammen kan na jeres malseaetninger. Du er nysgerrig og sulten efter at
leere, og du formar at tilga de daglige udfordringer med et smil.

Da virksomheden er i konstant udvikling, vil en Igbende udvikling af strukturer og
processer blive en del af din hverdag. Derfor skal du gerne se det som en keerkommen
udfordring selv at bidrage til denne udvikling.

Du tilbydes et attraktivt og udfordrende job med stor mulighed for at pavirke din faglige
og personlige udvikling i en ambitigs organisation med et hgijt fagligt niveau og en
professionel indstilling.

Sa har du lyst til at vaere med til videreudvikle en ambitigs virksomhed, sa er dette
maske noget for dig!

Interesseret?
Sgag stillingen ved at klikke pa ansggningsknappen, hvor du kan uploade din
ansggning og dit CV.

Landau

HEADHUNTING

A

Hvis du har spgrgsmal til stillingen, er du velkommen til at kontakte Mette Landau fra
Landau Headhunting pa mobil: + 45 2190 2188.

Landau Headhunting varetager rekrutteringsprocessen, og ansggninger vil blive laest
lebende. Vi forbeholder os muligheden for at indkalde kandidater inden
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ansggningsfristens udligb.
Vi gleeder os til at hgre fra dig!
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