Serviceminded og lasningsorienteret Sales Advisor sgges

Har du sans for at skabe den gode kundeoplevelse, der udspringer af din oprigtige

interesse for kundens behov, og drives du af resultater? Trives du i en selvstaendig E;lglingen er:
rolle, og har du en positiv indstilling til udfordringer? Har du erfaring med BtC salg, og 9

har du lyst til at vaere en del af Veneta.com’s vaekstrejse i Danmark?

Huvis ja, sa har du hos Veneta.com nu en spaendende jobmulighed i en visionaer AT
virksomhed, som er en af de hurtigst voksende livsstilsvikksomheder i Holland, og er i 5 aplgill 20926 ’

kraftig veekst i Danmark og Belgien.
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Om Veneta.com

Veneta.com er en E-COM virksomhed, der pa en nem og overskuelig made tilbyder
skraeddersyede gardiner af hgj kvalitet. Veneta.com er for alle fra handyman-typen,
som kan gere alt selv, til typen med ti tommelfingre. Og kun nar kunden er 100 procent
tilfreds, er Veneta.com tilfreds.

| Holland har Veneta.com positioneret sig blandt de ti hurtigst voksende
livsstilsvirksomheder. Lige siden lanceringen i Danmark i foraret 2023 har veeksten i
Danmark veeret markant.

| Veneta.com tror de pa at gere ting anderledes, nemmere og billigere. Fremfor
butikker eller andre dyre mellemled seelger de Igsninger, der kan handteres direkte fra
producent til kunde.

Uanset om det er online, i telefonen eller hjemme hos kunderne, har Veneta.com fokus
pa 100 procent kundetilfredshed, og alle 350 medarbejdere arbejder hver dag for at
opna dette. Indtil videre er det lykkedes i Holland og Belgien, og visionen er, at
danskerne skal kende Veneta.com som den mest relevante og servicemindede gardin-
forretning.

Veneta.com har veeret igang med salget i Danmark i 3 ar, og sgger nu en Sales
Advisor til et distrikt pa Sjeelland, Nord for E20, til at radgive kunder, der har gnsket et
besgag fra Veneta.com

KLIK HER og se videon om rollen som Sales Advisor hos Veneta.com

Om dig

Som Sales Advisor hos Veneta.com far du ansvaret for at besgge kunderne i deres
private hjem, hvor du afdeekker kundens behov, praesenterer lgsninger og radgiver for
til sidst at konvertere kundens gnsker til et salg. Planlaegningsafdelingen sgrger for, at
dine mader er booket pa forhand, sa du ved, hvem du skal besage. Det frigiver tid til, at

M“ﬁr
B

Side 1 af 3


https://www.youtube.com/watch?v=Y2N8nW1dPvE

du kan fokusere pa det, du er bedst til: At radgive kunderne og ggre dem glade.

Dine opgaver vil blandt andet veere:

» Kundebesag og salg til privatkunder i et neermere defineret omrade.

+ Udgve kundeservice pa hgjeste niveau og dermed sikre, at dine kunder bliver
ambassadegrer for Veneta.com

- Ansvar for omsaetning og bruttoavance af virksomhedens produkter i det tildelte
omrade

« Lukke ordren hos kunden via Veneta.com

+ Opfelgning pa tilbud fremsendt til kunder

Vi forestiller os, at du besidder fglgende faglige og personlige kompetencer:

- Du har salgserfaring fra konceptsalg/lgsningssalg eller anden relevant erfaring
« Du motiveres af at skabe kundeoplevelser baseret pa en oprigtig interesse i
kundens behov

+ Du har en imgdekommende udstraling og et positivt drive

+ Du er god til at holde overblik og har gje for detaljerne

- Du trives i en selvstaendig rolle og tager ansvar for dine opgaver

- Du forbereder dig grundigt og arbejder struktureret

+ Du har en hgj integritet og er ordentlig og palidelig i dit arbejde

+ Du formar at saette mal og na dem
Din anseettelse vil begynde med intensiv treening og en tur til Holland. Her vil du fa
indsigter i anden og visionen bag Veneta.com’s succes og se, hvordan medarbejderne

arbejder ud fra Veneta.com’s kernevaerdier om den positive tilgang og den gode
kundeoplevelse.

Du tilbydes

Veneta.com tilbyder et alsidigt og spaendende job med masser af faglige og personlige
udfordringer - et job med stort udviklingspotentiale. Du vil fa tildelt firmabil med
Veneta.com logo, firmatelefon og en tablet. Lannen vil matche dine ansvarsomrader og
kompetencer.

Hvis ovenstaende fanger dig, og du har lyst til at komme med pa en spandende og
stejl vaekstrejse i en steerk virksomhed med visioner, sa er dette helt sikkert noget for
dig!

Tiltreedelse snarest muligt!

Interesseret?

Sgag stillingen ved at klikke pa ansggningsknappen, hvor du kan uploade din
ansggning og dit CV.

Hvis du har spgrgsmal til stillingen, er du velkommen til at kontakte Cecilie Lyngsge fra
Landau Headhunting pa mobil: + 45 5154 1293.

Landau Headhunting varetager rekrutteringsprocessen, og ansggninger vil blive leest
lgbende. Vi forbeholder os muligheden for at indkalde kandidater inden
ansggningsfristens udlgb.
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Vi gleeder os til at hgre fra dig!

Lees mere om virksomheden pa www.veneta.com
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http://www.veneta.com/
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